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Les recommandations stratégiques de La Fabrique de I'Exportation

DIAGNOSTIC

Croiser plusieurs indicateurs avant de choisir ses pays cibles

Combinez IDE entrants, PMI manufacturier, croissance du PIB et main-d'ceuvre
qualifiée pour objectiver le choix.

OBSERVATION

Tester un marché via un bureau de représentation

Utilisez cette option a faible risque pour affiner votre connaissance du terrain
avant tout engagement lourd.

AMBITION

Réserver la filiale « téte de pont » aux objectifs a long terme

Visez la création d'une filiale régionale une fois les marchés mieux connus et
l'engagement financier justifié.

DISTRIBUTEURS

Tirer les legons d'une expérience de distribution décevante

Réévaluez le recours aux distributeurs indépendants si une précédente

expérience locale n'a pas été concluante.

LA FABRIQUE DE
L'EXPORTATION

PROGRESSIVITE

Miser sur une internationalisation par étapes

Développez d'abord l'expérience sur des marchés proches avant de viser des
zones plus lointaines et complexes.

COOPERATION

Envisager une prise de participation minoritaire

Partagez les colts et les risques avec un partenaire local plutét que de vous
appuyer sur un distributeur indépendant.

VIGILANCE

Anticiper les risques politiques et institutionnels locaux

Intégrez |a stabilité politique du pays dans votre choix, méme si les indicateurs
économiques semblent favorables.
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