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Les plateformes de marché digitales accélerent
I'internationalisation des petites entreprises

DIAGNOSTIC

Identifier ses contraintes de ressources et de notoriété

Evaluez lucidement vos handicaps de petite taille avant de choisir votre
stratégie d'internationalisation.

TECHNOLOGIE

Exploiter les outils plug-and-play de la plateforme

Appuyez-vous sur la gestion intégrée des factures, taxes, stocks et devises
plutét que de tout développer en interne.

RESEAU

Rejoindre les communautés de vendeurs

Echangez avec dautres vendeurs via les forums et groupes dédiés pour
accélérer votre apprentissage.

CONFIANCE

S'appuyer sur la gouvernance de la plateforme

Profitez d'un cadre qui réduit les risques d'opportunisme et les asymétries
dinformation entre vendeurs.

LA FABRIQUE DE
L'EXPORTATION

e Surender Munjal, professeur a la Leeds University Business School

Les recommandations stratégiques de La Fabrique de I'Exportation

PLATEFORME

Choisir une marketplace comme tremplin export

Utilisez Amazon, Alibaba ou Etsy pour atteindre des clients étrangers sans
investir dans votre propre infrastructure.

MARKETING

Utiliser l'intelligence de marché fournie par la plateforme

Comparez prix et avis concurrents directement sur la marketplace pour ajuster
votre positionnement.

couT
Accepter le colt de la plateforme comme un investissement

Mettez en perspective les commissions, jusqu'a 35 % du prix de vente, avec
les colts évités d'un site propre,
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