) LA FABRIQUE DE
&9, EXPORTATION

Masterclass du 2 juillet 2024

PME : 5 conseils pour sélectionner ses partenaires a I'export

Choisir un distributeur ou un agent local a l'étranger est une décision structurante pour
toute PME exportatrice. Inspirée des travaux de recherche d'Hartmut Holzmdiller,
professeur a l'université de Dortmund, cette méthode en cinq étapes aide a sélectionner ses
partenaires a l'export avec rigueur, en combinant critéres objectifs et intuition.

Les recommandations stratégiques de La Fabrique de I'Exportation

AUTODIAGNOSTIC

Evaluez d'abord votre propre capacité de sélection

Faites le bilan de votre expérience et de vos ressources avant de juger les
partenaires potentiels.

SCORING

Notez et pondérez chaque partenaire

Evaluez l'engagement, la proximité du marché, 'attitude commerciale et les
ressources selon leur poids réel dans le succes.

FEELING

Réservez une place a l'intuition en fin de processus

Ltilisez la confiance et le feeling pour départager les meilleurs candidats,
Jamais pour orienter le choix dés le départ.

LA FABRIQUE DE

L'EXPORTATION

CADRAGE

Filtrez avec des critéres KO éliminatoires

Ecartez demblée tout distributeur qui ne remplit pas les conditions non
négociables pour votre marché.

CHECK-LIST

Détaillez chaque critére en questions précises

Transformez chaque critére en une série de questions notées pour objectiver
la comparaison entre prestataires.
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